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Modul Promotii
>

Modulul Promotii ajuta clientii in definirea anumitor promotii la produsele comercializate.
Promotiile pot include mai multe articole insa pentru fiecare articol trebuie specificat pretul
promotional si cantitatea din promotie.

Definirea promotiilor in aplicatia Optimall se realizeaza astfel:

a) se seteza bifa Promotii in fereastra de Configurare Firma gi bifa Promotii din fereastra
Modificd PDA pe fiecare agent care foloseste promotiile (bife vizibile in momentul in care
este activat modulul de promotii)

b) se definesc promotiile in sectiunea "Promotii® prin selectarea butonului de pe ecranul
principal, sub sectiunea Rapoarte

c) se reface nomenclatorul de articole pentru a insera i promotiile definite anterior

d) se face o sesiune noud gi se trimit pe Palm promeotiile.

in momentul in care se adauga articolele pe Palm se poate ad3uga si promotia definita,
promotie care este vizibila ca si produs de sine statator. Cand comanda se exporta in baza
de date a ERP-ului, promotia este descompusa in articolele componente cu cantitatile gi
pretul specificat in promotie.

Modul Discount

Acest modul permite clientilor s& importe din sistemul de gestiune toate
discount-urile stabilite pentru fiecare client in parte. Astfel, agentul va vedea pe
PDA discountul oferit pentru fiecare client. in plus, pretul de baza apare deja
discountat atunci cand se realizeaza o comanda.

Daca in sistemul de gestiune nu exista setate discount-urile pe fiecare client in
parte, acestea se pot seta din aplicatia Back Office a solutiei OptimallSFA.

O alta functionalitate a acestui modul este posibilitatea setarii de discount-uri
pe grupe sau categorii de produse. Astfel, atunci cand un agent face o
comanda si introduce un produs din grupa discountata, pretul articolului
respectiv apare gata discountat pe factura.

Prelungire campanie de recomandari OptimallSFA
p

Datorita feed-back-ului pozitiv primit de la clienti cu privire la campania de reco-

mandari am decis sa o prelungim pentru o perioada de inca 3 luni. Astfel, pentru

fiecare client nou cu minim 5 licente Optimall venit la recomandarea Dumnea-

voastra, in perioada 15 iunie-15 septembrie, veti primi din partea companiei
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Pentru detalii ne puteti contacta la optimall@arobs.com sau la telefon 0740 276 273. ranou () Aniesiers GPS . (Fyg P
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Program “Buy Back” Treo 680

in cadrul programului de Buy Back initiat de catre compania AROBS Transilvania
Software pot fi achizitionate terminalele Palm Treo 680 care asigura o utilizare
eficientd a solutiei de automatizare a vanzarilor OptimallSFA. Programul consta
in oferirea unei reduceri de 30 euro la achizitionarea unui terminal nou in
schimbul predarii unui terminal vechi gi uzat, orice model.

Pentru detalii si ofertd ne puteti contacta la optimall@arobs.com sau la telefon
0740 276 273.
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Companiile Unibel Nord Bucuresti si Aguans Vernitas Sf. Gheorghe au devenit clienti ¥*, NE

nostri in luna unie.

Afi primit acest e-mail decarece sunteti un client al companiei noasire sau suntefi in baza noasira de date ca urmare a unor corespondente antericare sau adresa dumneavoastra a fost facuta
publica prin afisari cu caracter publicitar sau se regasesie in site-urile publice. Mesajul nu 3& doreste a fi catalogat drept spam si a fost transmis din dorinta de a va aduce la cunostinta activita-
file si produsele comercializate de firma noastra sau pentru a va deschide o noua oporunitate de afaceri. Me cerem scuze anficipat pentru orice neplaceri cauzate de acest mesaj. Apreciem
gi intelegem infimitatea dumneavoatra si ne cerem scuze daca acest mesaj a ajuns din greseala la dumneavoasira. Daca dorifi sa nu mai primifi astfel de mesaje, va rugam sa trimiteti un
e-mail cu tithul "dezabonare”™ la adresa news@optimalsfa o

Va multumim pentru intelegere!




